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PROJECTES “PRODUCTE”: RESUM D’ACTIVITATS

Sessio inicial amb la presentacio de I'expert internacional en financament internacional Alexandre Massart i 'equip de Top Brands.

Formacié online en desenvolupament de model de negoci, habilitats emprenedores i lideratge, transferencia tecnologica i proteccioé del
coneixement. Liderat per: Oriol Garcés, expert en Lean Startup i Alberto Ratti, expert en innovacio, acompanyats per I'equip de Top Brands.

15 ponéncies tematiques a carrec de persones expertes amb dilatada i reconeguda experiéncia en els ambits de la creaci6 d’empreses i
desenvolupament de models de negoci en base a la investigacio, la proteccio del coneixement i el finangcament privat de projectes emprenedors.

3 sessions de control i seguiment en grups amb la participacio i feed back d’Alexandre Massart i I'equip d’experts de Top Brands.

Borsa d’hores de tutories individuals per desenvolupar el model de negoci seguint el métode Top Brands dels ‘6 Sprints Lean Startup’

Subscripcié gratuita durant 2 mesos a plataforma online d’inteligencia artificial per al desenvolupament d’aptiuts en lideratge i soft skills.

Workshop especific dedicat a les habilitats comunicatives per preparar les presentacions dels projectes, adaptades a cada tipus d’audiéncia.

Sessio final de tancament per presentar els projectes desenvolupatsi enllagar els equips emprenedors amb I'ecosistema inversor.




CRONOGRAMA DEL PROGRAMA

Cada projecte tindra una dedicaci6 directa de més de 105 hores, programa 100% online. Data d’inici: 26 de gener de 2023 i finalitzara el
mes de marg¢ de 2024. El programa preveu les seguents fases | accions concretes:

2 MESOS D’ACCES A PLATAFORMA INTEL-LIGENCIA ARTIFICIAL
AUTOAPRENENTATGE EN LIDERATGE | SOFT SKILLS WORKSHOP COMUNICACIO

I TUTORIES INDIVIDUALS I
BENVINGUDA 3 GRUPS DE TREBALL I PER DESENVOLUPAR EL MODEL DE NEGOCI

I
ALEXANDRE ) | |
UNA SESSIO DE 4 HORES PER :

SETMANA PONENCIES EXPERTES TEMATIQUES
15 PONENCIES DE 1,5 HORES
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FASE FORMACIO EN EMPRENEDORIA | MODEL DE NEGOCI

BLOC FORMATIU 1: METODOLOGIA AGIL LEAN STARTUP 2 HORES

BLOC FORMATIU 2: LA PROPOSTA DE VALOR 3 HORES

AT-1: MODEL DE NEGOCI (22 HORES) BLOC FORMATIU 3: PRODUCT MARKET FIT 8 HORES
BLOC FORMATIU 4: MONETITZACIO 6 HORES

BLOC FORMATIU 5: TALLER COMERCIAL — TOT EL QUE FAS ES VENDA 3 HORES

AT-2: PROTECCIO DEL CONEIXEMENT BLOC FORMATIU 6: ASPECTES LEGALS 6 HORES
(10 HORES) BLOC FORMATIU 7: INTEL-LIGENCIA DIGITAL, B2B GROWTH, MARKETING DIGITAL, DSP | BRANDING 4 HORES

BLOC FORMATIU 8: FINANCES AVANCADES 2 HORES

AT-3: FINANCAMENT (10 HORES) BLOC FORMATIU 9: FINANCES | METRIQUES 6 HORES
BLOC FORMATIU 10: CORPORATE INNOVATION 2 HORES

BLOC FORMATIU 11: INNOVACIO EN LA GETIO D’EQUIPS, LIDERATGE 3.0 | SOFT SKILLS 6 HORES

AT-4: LIDERATGE (12 HORES) BLOC FORMATIU 12: PRESENTACIONS EFECTIVES 2 HORES
BLOC FORMATIU 13: EL ROL DEL CTO 4 HORES

La fase formativa es complementara amb I'entrenament de soft skills a través d’una plataforma online amb suport d’intel-ligéncia artificial.



EQUIP RESPONSABLE DEL PROGRAMA

ORIOL GARCES - DIRECTOR DEL PROGRAMA

Oriol Garcés és consultor expert en desenvolupament de models de negoci, estrategia empresarial i comerg internacional. Després d’uns
anys com a economista al Parlament Europeu i com a Export Manager en diverses empreses, des de I'any 2015 és soci fundador de
Catfons group. Des de Top Brands Consulting ha ajudat al desenvolupament de model de negoci per startups en ‘go to market strategy’
com a formador en programes de desenvolupament per a projectes i equips emprenedors.

Ha coordinat els programes d’emprenedoria Yuzz-UPF (Santander Explorer), Sales Management, Tarragona Telefénica Open Future o
Incubadora TIC Reus (REDESSA), compaginant la seva tasca de consultoria amb la docéncia universitaria a la UB i la UPF. Es Membre
fundador de CEC - Xarxa de Business Angels del Col-legi d’Economistes de Catalunya.

Perfil LinkedIn: linkedin.com/in/oriolgarces/

ALBERTO RATTI — RESPONSABLE TECNIC DEL PROGRAMA

Alberto Ratti, Innovation Manager a Top Brands Consulting, és expert en estratégia empresarial i model de negoci; digitalitzacio,
tecnologia i1 estratégia de venda i marqueting digital; gestio i acompanyament de projectes; assessorament tecnologic; innovacio i
digitalitzacio.

Disposa d’'una amplia experiencia en programes d’Open Innovation amb grans corporacions com Sacyr, Quatrecasas Acelera, Smart City

Call for Solutions o Obfasf, aixi com en 'acompanyament al desenvolupament d’startups. Ha format part de I'equip de treball dels
programes Telefonica Open Future i Incubadora TIC Reus.

Perfil LinkedIn: linkedin.com/in/albertoratti/

ALEXANDRE MASSART — EXPERT INTERNACIONAL EN INNOVACIO

Alexandre Massart €s un emprenedor, executiu, mentor i Business Angel. La seva expertesa abasta tota I'area d’inversions de risc i el
desenvolupament corporatiu en startups dels ambits FinTech i DeepTech. Actualment lidera un fons de capital risc enfocat a empreses i
projectes DeepTech en fase inicial. Entre d’altres experiencies laborals, I'’Alexandre ha liderat les inversions en projectes innovadors
d’lon Ventures i VISA als EUA i Europa, va dirigir I'area de desenvolupament de producte d’'UBS a Suissa i va fundar dues startups.

La seva experiéncia i coneixements en projectes innovadors facilitaran eines per accedir a finangcament privat pel desenvolupament dels
projectes participants i per I'adaptacio dels seus productes al mercat.

Perfil LinkedIn: linkedin.com/in/alexandremassart/



https://www.linkedin.com/in/oriolgarces/
https://www.linkedin.com/in/albertoratti/

PARTICIPACIO DE PERSONES EXPERTES

SESSIONS FORMATIVES
Les sessions formatives estaran a carrec de persones expertes i professionals de solvencia contrastada en els camps de:
*Metodologies agils aplicades al desenvolupament de model de negoci.
*Processos de tech transfer de la investigacio a 'empresa.
*Product market fit, cerca de primers clients i metodologies de comercialitzacio.
«Analisis financera i principals KPIs.
*Finangcament de capital risc i corporate venturing.
Creacio i posicionament de marca.
Lideratge.
*Aspectes legals de la constitucio de societats i proteccio intel-lectual dels resultats de les investigacions.

PONENCIES TEMATIQUES
Els participants gaudiran d’15 ponencies a carrec de persones de referencia a nivell nacional i europeu en els camps de:
*Experiéncies reals d’empreses creades a partir d’'investigacions i recerca de I'ambit universitari.
*Transferencia tecnologica i creacié d’empreses a partir de la investigacio i la recerca.
*Processos de valoritzaci6 i comercialitzacié tecnologica.
»ldentificacié del mercat pel nostre producte o servei.
*Socis i aliances necessaries per desenvolupar un projecte d’startup.
*Financament de capital risc per desenvolupar projectes que estan en fase de desenvolupament i definicid del producte a industrialitzar.
*Proteccio del coneixement i defensa de la propietat intel-lectual.



